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Proto, abychom lépe porozuméli vysledkiim Vasi
komunikace na Linkedlnu, potfebujeme Iépe
porozumét Vasemu cili. Koho jste se skrze LinkedIn
rozhod| naborovat?

Moje odpovéd' bude obsahovat dva b|oky, a to z toho
dtvodu, Ye spole¢nost H.L.F, jako zavedeny podnik, m¢
svou stdvajici vyrobu a své stévaijici produkty a soucasné
vyvinula novy produkt, ktery je doposud ve fazi pripravy
sériové vyroby:.

H.L.LF ve své stdvajici produkci vyrabi auto elektro
pFislusenstvi, co? jsou rtzné typy palubnich spinacda a
pfepinacl, které ovladd p¥imo Fidi¢ nebo operdtor stroje.
A potom spinadd, které jsou zakomponovany do elektro
soustavy automobilu a spousti funkéni procesy uvnitv
auta.

Mezi palubni spinace a prepinace patti predeviim
oreklédpéci (koléebkove) spinade, tladitkové spinade a
podvolantové prepinade.

Tyto produkty najdete v mnoha téelovych vozidlech jako
jsou naptiklad zemeédélské stroje, traktory, kombaijny,
s’rovebnis’rroje, |esnis+roje,ou’robusy, nék|oo|m’ou’romobi|y



https://www.linkedin.com/in/martinzarsky/
https://www.hlf.cz/
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a pouZivaji se na spusténi/vypnuti riiznych funkci pocinaje
zapnutim majdku na strede traktoru a konde ovladdanim
riznych ptivésnych zatizeni apod. Spektrum téchto
produkttl je opravdu iroké.

Interni spinade se pouZivaji naptiklad v systémech
pfevodovek. Casto se jim ¥ika couvdky:. Cili kdy? zatadi
¥idi¢ rychlost/zpate¢ku, dochazi v motorgearovém boxu
k sepnuti spinace a rozsviti se naptiklad couvaci svétla.
Mohou le¥et i pod hladinou oleje, a proto musi byt
robustni a spolehlivé.

To jsou nase zdakladni vyrobky, které lze najit v nagem
katalogu. Nakupuiji je od nds p¥imo vyrobci, nebo pak
velmi Sirokd sit dealerd, kte¥i distribuuji tyto dily pro
provozovatele nebo opravare téchto stroju.

Z hlediska pouzivanych technologii - lisovani kovi a
plastt - vyrdbime pro zakazniky také mnoho specialnich
dila, joko jsou razné vylisky z barevnych kovt, oceli a z
bésneho spektra plastovych granuldta.

Co se tyée nového produktu, nebo start upu, jde o ndmi
vyvinuty moduldrni konstrukéni systém CUBSY,
ktery vychdzi z nadich schopnosti vyroby a to zejména
z technologie lisovdni kova. Systéem CUBSY, respektive
dil¢i konstrukeni prvky, je vyrabén technologii lisovdni
oceli za studena.




CAZKA
D)DUKTU

Moduldrni systém je uréen pro velice Siroké pouiti
a z hlediska naplanované obchodni  strategie
predpokladdme, Ze nasimi obchodnimi partnery budou
predeviim firmy, ktereé:

- budou mit postaveni zdstupce pro tento produkt pro
néjakou zemi nebo region

- partnerské firmy, které ndsledng, at u? v pozici
vyhradniho zdstupce nebo partnera, budou obsluhovat
své cilove zakazniky

Jednd se o model B2B2C, kde cilovym zdkaznikem maZou
byt velké vyrobni nebo skladovaci komeréni spole¢nosti,
které mohou systém pouZit velmi variabilnim zptsobem,
od organizaci vyroby, pres skladovani k logisticke
manipulaci s materiglem a pod. Své potteby/zakdzky
s ndmi konzultuji i pofadatelé spolecenskych, kulturnich
&i sportovnich akci, ktefi potiebuji vybavit ,dodasnymi”
funkenimi konstrukcemi - pédium, rampa, stojany pro
kola, lyZze, stanky, umisténi reklamnich baner apod.

Stejné tak zakazniky mohou byt subjekty vefejnoprdvnich
instituci, kde  pottebuji  vytvaret  konstrukce  k
otekondvdni bariér pro pristup do objektt nebo uvnitt
objektt. Mohou to byt radnice, knihovny, nemocnice,
poskytovatelé socidlnich  sluzeb. Pocitdme také s
‘drobnymi zakazniky’, ¢ili jednotlivci, ktefi si potiebuij
usporadat sklepni prostory, postavit dievnik, vytvorit
prodejni  stanek, & rampu. Drobnym odbératelem
maze byt kutil, fyzickd osoba, drobny Yemeslnik, ktery
umi uplatnit  tyto  moduldrni  konstrukce opravdu
v Sirokospektralnim poufziti.

S tim produktem -  moduldrni stavebnice, je vidy
pfimo propojen softwarovy produkt, co? je aplikace
- “digitalni konstruktéer” Ta umozniuje kazdému, kdo
si ji zdarma stdhne do svého smartphone, v redlnéem
prostoru konfigurovat konstrukce podle vlastni volby a
potteb. Aplikace funguje na bdzi tzv. ,mixované reality’,
ti. umoZiuje do redlné dispozice konfigurovat virtualni

objekty - v nagem pripadé modularni konstrukee. 4



ostatni sité a cold
cally nefungovaly

k navazdani prvniho
vztahu pouZivame

Linkedln

Jaké komunikaéni nastroje - web, mailing, Google
apod., Vase spoleénost vyuzivala doposud a jak
jste s nimi byli spokojeni?

Web mdme, ale z hlediska stavaijici produkce je to pasivni
stranka, kterou pri komunikaci se zdkaznikem pouzivime
joko misto, kde si lze stdhnout produktové katalogy.
Pro dal3i vyvoj H.L.F. ho chceme zdsadné prestavét a
zaktivnit.

Co se tyle mailingu nebo callingu, tak tyto ndstroje
z mého pohledu u nds funguji az v moments, kdy je
se zdkaznikem navazany ngjoky vztah. Ta soucasnd
situace na trhu je sloZitd v tom, Ye je obrovské kvantum
kontaktd, kterymi jsou rdzné spole¢nosti oslovovany, a
vy se musite trefit instantné do jejich poJrFeby. To chce
opravdu perfektni ptipravu. V minulosti jsme tyto ndstroje
samoz¥ejmé zkouseli, ale z dovodu ,slabé” pripravy byly
vysledky nevalné.

Stejné tak jsme v prabghu let jsme zkouseli Facebook na
ndborové komponé, ale neosvéddil se.

Hledal jsem tedy fungujici néstroj A zvolil jsem LinkedIn,
ktery nyni pouzivame jiz déle ne? ptl roku a komunikace
na této siti mi pfijJde mnohem srozumitelngjsi, ne¥
vye zminéné. Zejména proto, Ye uZivatelé na této siti
olekdvaiji, Ye se zde budeme “bavit o prdci.”



Jaka byla Vase prvotni oéekavani od komunikace
na LinkedIn? Zklamal Véas v nééem nebo naopak
v néé¢em predcil Vase oéekavani?

Nemél jsem vlastné s&dnd odekavani. Sel jsem do
toho velmi neutrdalné. Zdrovern bylo pro mé& mnohem
jednodussi rozhodnout se do LinkedIn investovat, protoze
jak jsem u? n&kolikrat byl konfrontovan s nabidkou na
LinkedInovou kampan a mél jsem reference od lidi, ktefi
mi jejich zkugenosti zpros’rFedkovoh.

Z hlediska zklamdninebo predéeni oéekavani. O zklamani
absolutné nelze hovotit. LinkedIn predcil mé ocekavani
v tom, e pokud je komunikace spravné nastavend, tak
je cil jednoznae¢né dosazitelny. Dobra p¥iprava opravdu
pFindsi vysledky. Ale v tom je zdrovet skryto to, kvili cemu
si j& stale stéZuji. J& to jednoduse nesttham odbavovat:-)

Ja treba z LinkedIn vim, Ye se z nemusim probijet
strukturou firem, pres vrétného, pomocnou uklizeci silu,
asistenta obchodniho zdstupce, obchodniho zdstupce
oro Jizni Tyrolsko, abych se dostal koneéné k té spravné
osobé. Pokud se nedostanu presné k té kompetentni
osobg, dostanu se k ni velmi blizko. A to je opravdu velka
uleva.

Ctime NDA a prosim odpovézte jen do té miry,
do jaké uznate za vhodné: jaka ¢isla Vam dnes
LinkedIn p¥inasi?

Pokud by se jednalo o ¢&isla z hlediska ekonomicko-
provozné-ndkladového pohledu. Zatim z toho nepaddii
objednavky, protoZe j& produkt nenabizim, jeliko? zatim,
jak jsem zminil, pFipravuji “sériovku.”

Muazu viak porovnat to, jaky by byl ocekdvany vysledek,
kdybych zaméstnal obchodniho zéstupce a dal mu auto,
poditag, telefon, platil mu PHM a dal mu samoziejmé

pauddlini honord¥. Minimdalné toto porovndni je takove,
-6-
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Ye $et¥fim na iniciaénim procesu uvedeni na trh. Nejsem
nucen platit &lovéka v "konvenénim rezimu.” Kdyz se budu
chtit dostat na trh, tak vypustim do republiky 3 lidi, ktefi
mi repub|iku budou obtelefonovavat, objiidé’r a vozit mi
z4pisy, e se nékde s nékym potkali a on se tvaril nadsené.
Tuto iniciaéni f&zi umi LinkedIn dobYe zastoupit a uiettit
ndklady. Samoziejmé nevyhnu se tomu, Ye v ndsledujici
fazi bude osobni kontakt a osobni vztah nevyhnutny.

Pokud bych mél tedy radit, tak feknu:

"Zacdtek udélej pres LinkedIn a po tfech mésicich zaéni
vybérko na obchoddka, najdi ho, preddvej mu leady a
nech ho, aby s nimi sém komunikoval. Po 6 mésicich ho
vezmi do pracovniho poméru a davej mu tkoly, aby mohl
obchody realizovat.”
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